‘Bieter aus der ganzen Welt

Wil Heute beginnen die Versteigerungen im Auktionshaus Rapp. Erstmals greift dabei Marianne Rapp Ohmann
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Ab héute heisst es im Auktions-
haus Rapp: «Zum Ersten, zum
Zweiten, verkauft.» Wil wird fiir
drei Tage zum Zentrum der Brief-

marken- und Miinzensammler

und erstmals auch zum Mekka
fiir Liebhaber von Uhren und
Schmuck. Bieter aus der ganzen
Welt werden sich hierzu an der
Versteigerung der seltenen Kost-
barkeiten im Auktionshaus Rapp
versammeln. Fiir eine weitere
Premiere sorgt Marianne Rapp

Ohmann, Geschaftsleiterin und

Tochter des Inhabers Peter Rapp.
Sie leitet in diesem Jahr die Ver-
steigerung der Uhren und des

Schmuckes. Dies ist deshalb spe--

ziell, da es weltweit nur wenige
Auktionatorinnen gibt.

: In grosse
- Fussstapfen treten

Etwas Lampenfieber habe sie
zwar schon, doch sie sei gut auf
die Aufgabe vorbereitet, sagt sie.
«Schon seitich denken kann, war
ich an Auktionen.» Sie wisse
aber, dass sie in grosse Fussstap-
fen trete. Bis heute leitete ihr Va-
ter, Peter Rapp, alle Auktionen.

Nun tibernimmt Marianne Rapp

Ohmann den Hammer fiir die
Versteigerung des neuen Pro-
duktsegments. «Wir hatten viele

Anfragen von Personen, die uns

Schmuck oder Uhren angebieten
wollten. Diese mussten wir bisher
an andere Auktionshiuser wei-
tervermitteln.» Da das Auktions-
hausinzwischen Erfahrungen im
Verkaufvon Uhren und Schmuck
gemachthabe, sei der Entschluss
gefallen, auch diese Artikel an
der Auktion abzudecken. «Der
Aufwand, ein neues Produktseg-
ment aufzunehmen, diirfe nicht
unterschétzt werden», sagt Rapp
Ohmann. Denn sowohl firr Uhren
als auch fiir Schmuck brauche es
Experten, welche den Wert der
Objekte schitzen konnen. Zu-
satzlich sind Fachpersonen notig,

welche die Nachfrage des Mark--

tes kennen. :
Das Wichtigste fiir ein Auk-

tionshaus sei sein Ruf, betont-die__

Geschiftsleiterin. Nur sokomme
. man an die wertvollen Sammler-
‘und Kunstobjekte. «Wir erhalten
taglich dutzende Anfragen. Viele
stellen sich jedoch als zu wenig
“wertvoll heraus oder entsprechen
nicht unserem Portfolio.»
Kommt eine Sammlung oder ein
Einzelobjekt fiir das Auktions-
haus in Frage, wird die Qualitét
anhand von Fotos tiberpriift, be-
vor Marianne Rapp Ohmann die
potenziellen Auktionsgegenstén-

de gemeinsam mit Experten ge- -

nauer unter die Lupe nimmt. Da-
fiir reist sie durch ganz Europa,
seltener auch auf andere Konti-
nente. «Eine Mitarbeiterin kiim-

Marianne Rapp Ohmann mit einer seltenen Miinze, von der nur 30 Exemplare gepragt wurden.

mert sich praktisch ausschliess-
lich um die Organisation der Rei-
serouten», sagt Rapp Ohmann.

Die meisten Sammlerstiicke, die’

ihren Weg ins Auktionshaus fin-
den, stammen aus Hinterlassen-
schaften. Selten komme es zu
Gliickstreffern. Eine Briefmar-
.kensammlung, die unter den
Hammer kommt, wurde .bei-

spielsweise nur zuféllig entdeckt .

und waére von den Besitzern bei-
nahe in den Miill geworfen wor-
den (unsere Zeitung berichtete).

Einneuer
Rekordverkauf moglich

Fiir die erstmalige Versteigerung

von Schmuck und Uhren setzt das

Bieterinnen und Bieter aus der ganzen Welt werden zur dreitagige

Auktionshaus Rapp bewusst
nicht nur auf die «Creme de la
Creme», sondern versteigert
auch Objekte, die flir ein breites
Publikum erschwinglich sind.
«Es werden an der Auktion
Schmuckstiicke angeboten, die
fiir 300 bis 400 Franken verstei-
gert werden», sagt Rapp Oh-

mann. Fiir andere Objekte muss

deutlich tiefer ins Portemonnaie
gegriffen werden. Als Beispiel
nennt die Auktionatorin eine Pro-
bemiinze, von der nur 30 Exem-
plare geprigt wurden. «Diese

konnte sogar einen neuen Re--

kordpreis erzielen», hofft sie.
Der Gesamtumsatz, der in
den kommenden drei Tagen er-

Y

- wirtschaftet werde, liege schat-
_zungsweise bei 8 bis 10 Millionen

Franken, wobei das schwierig

vorherzusagen sei, da Auktionen

eine Eigendynamik entwickeln
konnten. Der Gewinn des Auk-
tionshauses stammt dabei von
den Provisionen. Von jedem Ver-
kauf verdient das Unternehmen
einen gewissen Prozentsatz.
«Nicht nur wir, sondern auch die
Leute, welche die Objekte zuuns
bringen, profitieren von einem
moglichst hohen Gewinn.»

Gute Atmosphére
; istdasAundO
Um die Preise fiir die angebote-
nen Gegenstinde in die Hohe zu

n Auktion im Auktionshaus Rapp erwartet. .‘

zum Hammer. Eine besonders seltene Miinze hat das Potenzial, einen Rekordgewinn zu erzielen.

- Bilder: PD

treiben, setze man bewusst auf
konservative, sprich tiefe Schat-
zungen und Einstiegspreise, sagt

die Geschiftsfiihrerin. Das sei.
- aus psychologischer Sicht wich-

tig, da das Objekt so fiir eine gros-
sere Anzahl Interessenten in Fra-
ge komme. Zudem sollen sich die

‘Bieterinnen und Bieter an den

Auktionstagen moéglichst wohl-
fiihlen. Eine gute Atmosphire zu
schaffen seidas Aund O. Sower-
den die Gaste am Flughafen ab-
geholt, eswerden Ausfliige orga-
nisiert und ein Diner-Abend ver-
anstaltet. «Ich bin iiberzeugt,

.dass unsere Umsatze sonst nicht

annihernd so hoch waren», sagt
Rapp Ohmann. '

- «Eine gute

Atmosphare
zu schaffen
istdas
Aund O.»

. Marianne Rapp Ohmann

Geschaftsleiterin und
Auktionatorin




